
 

Regional Sales Manager (m/w/d)

Norddeutschland
Hanover

Das Wichtigste vorweg
Attraktives Gehaltspaket mit einem Fixum zwischen
60.000-80.000 € + ungedeckelter Variable

Firmenwagen auch zur Privatnutzung

HO-Ausstattung, betriebliche Altersvorsorge u.v.m.

Jetzt bewerben

Oder rufen Sie uns jetzt an!

https://hiral.onlyfy.jobs/apply/3ugqwgh9ksjcjj5ijp8dvaglox39ie1


Say 

Wer sind wir?
Wir sind hiral. – hiral ist eine innovative, stark wachsende
Personalberatung, die sich auf die Vermittlung von Fach- und
Führungskräften spezialisiert hat. Als professioneller Partner
unterstützen wir Unternehmen bei der Suche nach neuen
Mitarbeitern und begleiten Kandidaten bei der Planung ihrer
nächsten Karriereschritte. Deutschlandweit,
branchenübergreifend und für Sie kostenlos!

Unternehmen

Ihr zukünftiger Arbeitgeber Unibloc

Seit 1984 beliefert Unibloc Hersteller in den Industriezweigen
Lebensmittel und Getränke, Fleisch und Geflügel, Arzneimittel
und andere wichtige Branchen mit präzisionsgefertigten
hygienischen Pumpen, Sieben und Ventilen für die
anspruchsvollsten Einsätze im Hygienebereich.

Über Ihre Rolle

Was erwartet Sie als Regional Sales Manager?

�Sie verantworten die Kundenakquise und erhalten
hierfür warme Leads von einer externen Sales-Agentur.
 
� Sie stehen in Kontakt mit Bestandskunden, haben einen
Blick auf den ausgezeichneten Service und bieten so dem
Kunden eine individuelle Betreuung.
 
� Der Großteil Ihres Vertriebs findet online statt,
aber Sie fahren gerne auch mal zum Kunden und nehmen die
Anforderungen vor Ort auf.
 
� Sie arbeiten eng mit dem Back Office und
den Technikern zusammen.

Das bringen Sie mit



Wie können Sie überzeugen?

Sie verfügen über einschlägige Erfahrung im
Vertriebsaußendienst

Sie bringen eine hohe technische Affinität mit

Der Projektvertrieb ist Ihnen nicht unbekannt

Sie sind ein Kommunikationstalent und überzeugen durch Ihre
Kommunikationsstärke

Sie arbeiten gern eigenständig, sind aber ein Teamplayer, der
den gemeinsamen Erfolg sieht

Sie können sich aus der Home Office selbst organisieren

Sie sprechen fließend Deutsch und Englisch

Jetzt bewerben

Ihr Kontakt

Ihr Ansprechpartner bei hiral...

...heißt Constantin Göbel-Voigt.
Sie erreichen ihn telefonisch unter

030 555 789 125

Say  anyway!

Diese Stelle ist nichts für Sie?

Sie denken, dass die Stelle nicht zu Ihnen passt? Es müssen

nicht immer die 100% sein! Gemeinsam finden wir heraus, ob Sie

der richtige Bewerber für die Stelle sind.

Zudem erhalten unsere Recruiting-Teams täglich neue,

spannende Positionen, die wir für unsere Mandanten besetzen.

Senden Sie uns einfach Ihren Lebenslauf und wir kommen auf

Sie zu, sobald Ihr Profil zu einer von uns zu besetzenden Stelle

passt.

https://hiral.onlyfy.jobs/apply/3ugqwgh9ksjcjj5ijp8dvaglox39ie1
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