
 

Sales Manager (m/w/d)
Marburg

Das Wichtigste vorweg

Flexible Arbeitszeiten sowie 100% Home-Office möglich

Geniale Team- und Sport-Events

Regelmäßige persönlichkeitsfördernde
Feedbackgespräche und Coachings helfen dir bei
deiner fachlichen und persönlichen Weiterentwicklung

Jetzt bewerben

Oder rufen Sie uns jetzt an!

https://hiral.onlyfy.jobs/apply/e1et2z38wb0pjiq8gma1o4xefqwau3t


Say 

Wer sind wir?
Wir sind hiral. – hiral ist eine innovative, stark wachsende
Personalberatung, die sich auf die Vermittlung von Fach- und
Führungskräften spezialisiert hat. Als professioneller Partner
unterstützen wir Unternehmen bei der Suche nach neuen
Mitarbeitern und begleiten Kandidaten bei der Planung ihrer
nächsten Karriereschritte. Deutschlandweit,
branchenübergreifend und für Sie kostenlos!

Unternehmen

Dein zukünftiger Arbeitgeber

Seit 2008 ist es das Ziel unseres Mandanten, weclapp SE,

kleinen und mittelständischen Unternehmen den Arbeitsalltag

durch moderne Software enorm zu vereinfachen.

Egal ob CRM, Warenwirtschaft oder Buchhaltung – mit weclapp

können Teams alle wichtigen Geschäftsprozesse intelligent in

einer All-in-Software steuern. Von der Kundenverwaltung und

Auftragsabwicklung über die Rechnungsstellung bis hin zur

Finanzbuchhaltung. weclapp wurde mehrfach ausgezeichnet und

bereits 4 Mal zum „ERP-System des Jahres“ gewählt.

Über Ihre Rolle

Was erwartet Dich als Sales Manager (m/w/d)?

Du vertreibst weclapp – eine Software, die zu den beliebtesten

Lösungen auf dem Markt gehört. Dabei erwarten dich

spannende Aufgaben, sowohl im Team als auch in

Eigenverantwortung, im Bereich Inside Sales.

Als vertriebsstarke Persönlichkeit akquirierst du Aufträge bei
potenziellen Kunden. Du bist von der Anfrage über die
Qualifizierung, Bedarfsanalyse, Produkt-Demo,
Angebotserstellung, bis zum Vertragsabschluss,
eigenverantwortlich tätig.

Du bist verantwortlich für die Entwicklung von Strategien zur
Leadgenerierung in enger Zusammenarbeit mit dem Marketing
Team und Sales Development.

Du verstehst die strategischen Visionen, Ziele und Bedürfnisse



von (potenziellen) Kunden, berätst sie fachlich kompetent und
identifizierst Möglichkeiten, die Produkte und Dienstleistungen
passend zu den Kundenanforderungen zu platzieren.

Du übernimmst die telefonische und schriftliche Korrespondenz
mit Interessenten.

Du arbeitest in engem Austausch mit dem Account Management
zusammen.

Du baust effektive und vertrauensvolle Beziehungen zu unseren
Kunden auf und unterbreitest Vorschläge, wie sie die digitale
Transformation in ihrem Unternehmen vorantreiben.

Du unterstützt das Team im Partner Management bei der
Identifikation von und in der Zusammenarbeit mit
Kooperationspartnern.

Du arbeitest an der kontinuierlichen Erweiterung deines Know-
hows rund um weclapp, die Software-Branche und Best
Practices im Bereich Sales im SaaS-Umfeld.

Das bringen Sie mit

Das bringst Du mit:

Wir suchen eine kommunikationsstarke Vertriebspersönlichkeit

mit viel Freude und Serviceorientierung im Kundenkontakt.

Ausbildung: Du verfügst idealerweise über ein abgeschlossenes
Hochschulstudium (Uni/FH) der Wirtschaftswissenschaften
(BWL/VWL), Wirtschaftsinformatik oder einen vergleichbaren
Abschluss.

Erfahrung: Du hast bereits erste Erfahrung im Vertrieb
gesammelt und kannst erste Erfolge in einem vergleichbaren
Bereich (SaaS) vorweisen. Zudem kannst du Erfahrung im
Customer Relationship Management und entsprechender Tools
vorweisen sowie im Management von Opportunities, um die
Pipeline und Conversion Rate voranzutreiben.

Begeisterung: Du knüpfst schnell neue Kontakte, kannst andere
begeistern und bist selbst begeisterungsfähig. Du bist ein echtes
Vertriebstalent, möchtest aber nicht nur „verkaufen“, sondern
deine Kunden auf Augenhöhe beraten.

Persönlichkeit: Du bringst ein hohes Maß an Eigeninitiative,
Motivation und Teamfähigkeit mit – gepaart mit dem
notwendigen Durchsetzungsvermögen. Du überzeugst durch
freundliche Hartnäckigkeit, ausgeprägte Zielorientierung und
hohe Abschlusssicherheit.

Sprachen: Du hast sehr gute Deutsch- und Englischkenntnisse
in Wort und Schrift.



Jetzt bewerben

Ihr Kontakt

Ihr Ansprechpartner bei hiral...

...heißt Stefano Palu.
Sie erreichen ihn telefonisch unter

030 555 789 141

Say  anyway!

Diese Stelle ist nichts für Sie?

Sie denken, dass die Stelle nicht zu Ihnen passt? Es müssen

nicht immer die 100% sein! Gemeinsam finden wir heraus, ob Sie

der richtige Bewerber für die Stelle sind.

Zudem erhalten unsere Recruiting-Teams täglich neue,

spannende Positionen, die wir für unsere Mandanten besetzen.

Senden Sie uns einfach Ihren Lebenslauf und wir kommen auf

Sie zu, sobald Ihr Profil zu einer von uns zu besetzenden Stelle

passt.

In Kontakt bleiben

www.hiral.de

Sales Manager (m/w/d)

Marburg

https://hiral.onlyfy.jobs/apply/e1et2z38wb0pjiq8gma1o4xefqwau3t
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Flexible Arbeitszeiten sowie 100% Home-Office möglich

Geniale Team- und Sport-Events

Regelmäßige persönlichkeitsfördernde Feedbackgespräche

und Coachings helfen dir bei deiner fachlichen und

persönlichen Weiterentwicklung

Jetzt bewerben

Oder rufen Sie uns jetzt an!

Say 

Wer sind wir?

Wir sind hiral. – hiral ist eine innovative, stark wachsende Personalberatung, die sich auf die
Vermittlung von Fach- und Führungskräften spezialisiert hat. Als professioneller Partner
unterstützen wir Unternehmen bei der Suche nach neuen Mitarbeitern und begleiten Kandidaten
bei der Planung ihrer nächsten Karriereschritte. Deutschlandweit, branchenübergreifend und für
Sie kostenlos!

Unternehmen

https://hiral.onlyfy.jobs/apply/e1et2z38wb0pjiq8gma1o4xefqwau3t


Dein zukünftiger Arbeitgeber

Seit 2008 ist es das Ziel unseres Mandanten, weclapp SE, kleinen und mittelständischen Unternehmen den

Arbeitsalltag durch moderne Software enorm zu vereinfachen.

Egal ob CRM, Warenwirtschaft oder Buchhaltung – mit weclapp können Teams alle wichtigen

Geschäftsprozesse intelligent in einer All-in-Software steuern. Von der Kundenverwaltung und

Auftragsabwicklung über die Rechnungsstellung bis hin zur Finanzbuchhaltung. weclapp wurde mehrfach

ausgezeichnet und bereits 4 Mal zum „ERP-System des Jahres“ gewählt.

Über Ihre Rolle

Was erwartet Dich als Sales Manager (m/w/d)?

Du vertreibst weclapp – eine Software, die zu den beliebtesten Lösungen auf dem Markt gehört. Dabei erwarten

dich spannende Aufgaben, sowohl im Team als auch in Eigenverantwortung, im Bereich Inside Sales.

Als vertriebsstarke Persönlichkeit akquirierst du Aufträge bei potenziellen Kunden. Du bist von der Anfrage über
die Qualifizierung, Bedarfsanalyse, Produkt-Demo, Angebotserstellung, bis zum Vertragsabschluss,
eigenverantwortlich tätig.

Du bist verantwortlich für die Entwicklung von Strategien zur Leadgenerierung in enger Zusammenarbeit mit
dem Marketing Team und Sales Development.

Du verstehst die strategischen Visionen, Ziele und Bedürfnisse von (potenziellen) Kunden, berätst sie fachlich
kompetent und identifizierst Möglichkeiten, die Produkte und Dienstleistungen passend zu den
Kundenanforderungen zu platzieren.

Du übernimmst die telefonische und schriftliche Korrespondenz mit Interessenten.

Du arbeitest in engem Austausch mit dem Account Management zusammen.

Du baust effektive und vertrauensvolle Beziehungen zu unseren Kunden auf und unterbreitest Vorschläge, wie
sie die digitale Transformation in ihrem Unternehmen vorantreiben.

Du unterstützt das Team im Partner Management bei der Identifikation von und in der Zusammenarbeit mit
Kooperationspartnern.

Du arbeitest an der kontinuierlichen Erweiterung deines Know-hows rund um weclapp, die Software-Branche
und Best Practices im Bereich Sales im SaaS-Umfeld.

Das bringen Sie mit

Das bringst Du mit:

Wir suchen eine kommunikationsstarke Vertriebspersönlichkeit mit viel Freude und Serviceorientierung im

Kundenkontakt.



Ausbildung: Du verfügst idealerweise über ein abgeschlossenes Hochschulstudium (Uni/FH) der
Wirtschaftswissenschaften (BWL/VWL), Wirtschaftsinformatik oder einen vergleichbaren Abschluss.

Erfahrung: Du hast bereits erste Erfahrung im Vertrieb gesammelt und kannst erste Erfolge in einem
vergleichbaren Bereich (SaaS) vorweisen. Zudem kannst du Erfahrung im Customer Relationship Management
und entsprechender Tools vorweisen sowie im Management von Opportunities, um die Pipeline und Conversion
Rate voranzutreiben.

Begeisterung: Du knüpfst schnell neue Kontakte, kannst andere begeistern und bist selbst
begeisterungsfähig. Du bist ein echtes Vertriebstalent, möchtest aber nicht nur „verkaufen“, sondern deine
Kunden auf Augenhöhe beraten.

Persönlichkeit: Du bringst ein hohes Maß an Eigeninitiative, Motivation und Teamfähigkeit mit – gepaart mit
dem notwendigen Durchsetzungsvermögen. Du überzeugst durch freundliche Hartnäckigkeit, ausgeprägte
Zielorientierung und hohe Abschlusssicherheit.

Sprachen: Du hast sehr gute Deutsch- und Englischkenntnisse in Wort und Schrift.

Jetzt bewerben

Ihr Ansprechpartner bei hiral...

...heißt Stefano Palu.
Sie erreichen ihn telefonisch unter

030 555 789 141

Say  anyway!

Diese Stelle ist nichts für Sie?

Sie denken, dass die Stelle nicht zu Ihnen passt? Es müssen nicht immer die 100% sein! Gemeinsam finden wir

heraus, ob Sie der richtige Bewerber für die Stelle sind.

https://hiral.onlyfy.jobs/apply/e1et2z38wb0pjiq8gma1o4xefqwau3t


Zudem erhalten unsere Recruiting-Teams täglich neue, spannende Positionen, die wir für unsere Mandanten

besetzen. Senden Sie uns einfach Ihren Lebenslauf und wir kommen auf Sie zu, sobald Ihr Profil zu einer von

uns zu besetzenden Stelle passt.

In Kontakt bleiben

www.hiral.de

https://hiral.onlyfy.jobs/apply/e1et2z38wb0pjiq8gma1o4xefqwau3t

